
＜受講例＞ ※以下以外の受講方法でも申込可能です
★これから輸出に取り組む事業者 → 第1回、第2回のみ受講
★成約に繋がる商談を学びたい事業者 → 第3回、第4回のみ受講
★商談の練習をしたい事業者 → 第4回のみ受講(※)
★輸出の流れを学び、商談を経験したい事業者 → 第1～4回全て受講
(※)商談資料を用意することが参加条件

第１回
（基礎編）

第２回
（基礎編）

第３回
（実践編）

第４回
（実践編）

国内輸出商社
との商談会

日時 7月15日(水)
13:30～17:00

8月26日(水)
13:30～17:00

9月8日(火)
13:30～17:00

10月13日(火)、
10月14日(水)
10:00～17:00
のうち１時間程度

11月～12月頃
開催予定

内容 ◆セミナー
・輸出知識
・自社分析
・マーケット分析

◆ワークショップ
・自社分析発表

◆セミナー
・商談の進め方
・商談資料作成
・輸出の実務
・JAPAN STREET

◆模擬商談 ※詳細は別途案
内予定

会場 栃木県庁本館６
階大会議室１

栃木県庁本館
９階会議室３

栃木県庁本館
９階会議室３

オンラインのみ オンラインのみ

<STEP1>
知識を得る
自社を知る

<STEP2>
魅せ方を
知る

<STEP3>
商談方法を

知る

<STEP4>
商談力を
鍛える

<STEP5>
実践する

※各回定員15社程度
（対面参加については先着15社限定）

※１社あたり２名の参加を上限

（詳細は裏面を御覧ください）

➢

➢



○中小企業基盤整備機構 中小企業アドバイザー
佐々木 康雄 氏
【講師略歴】
大手食品メーカーにて、国内では海外事業計画策定、市場開拓、輸出業務を担当。
ドイツ・アメリカでは日本食品の販売拡大やマーケティング実務に携わる。
日本からの輸出、海外市場（特に欧米）向けの商品開発やマーケティング実務などの経験が豊富。

○中小企業基盤整備機構 中小企業アドバイザー
川辺 恭寛 氏
【講師略歴】
コンサルティング業界での勤務経験や、外資系企業でのマネジメント経験をもつ。
デジタルマーケティングや越境ECなどを得意とし、中小企業の海外ビジネス展開に向けたリアルパート
ナーとして、支援を行っている。

◆参加条件
フードバレーとちぎ推進協議会海外販路開拓部会会員のうち食品関連企業等であること
※海外販路開拓部会へは本事業への参加と同時申込み可

◆対象
これから食品の輸出を目指したい事業者、輸出経験の浅い事業者等
※本講座は食品関連事業者を対象としていますが、工芸品等の消費財を扱う事業者も御参加いただけます。

部会入会フォーム

県ホームページの電子申請システムからお申込みいただくか、
参加申込書を国際経済課(senryaku@pref.tochigi.lg.jp)宛てメールにて送付ください。
※6月19日(金) 6月30日(火)締切り【期間を延長しました】

申込フォーム

○海外展開ハンズオン支援（中小機構の海外展開相談窓口）について
海外展開に関するあらゆるお悩みに対して、今回の登壇講師をはじめ国内外の中小企業アドバイザー（約300名登
録）より「無料で、何度でも」アドバイスを受けられます。
※当セミナー期間中の御相談に対しても円滑に対応させていただくため、参加者様には中小機構より、
各回セミナーにてお申込みの御案内をさせていただきます。

https://www.smrj.go.jp/sme/overseas/consulting/advice/index.html?msclkid=b01bce2fc1df11
ec8635b9b30a90cea1

○新規輸出1万者支援プログラム（ジェトロ事業）について
中小機構との連携により、新たに輸出に取り組む事業者様を支援いたします。
※詳細（ジェトロホームページ）https://www.jetro.go.jp/ichiman-export.html
○日本の食輸出1万者支援プログラムについて
https://www.jetro.go.jp/ag_ichiman-export.html

【お問合せ先】 栃木県産業労働観光部国際経済課国際戦略推進担当
TEL:028-623-2198 FAX:028-623-2199 Email:senryaku@pref.tochigi.lg.jp

◆第１回セミナー ：輸出の基本的な流れや、自社分析の方法等を学びます。
◆第２回ワークショップ ：自社分析結果をグループ内で発表した後、講師から講評を行います。
◆第３回セミナー ：商談の基本的な進め方、商談資料の作成方法、JAPAN STREET(ジェトロが運営する

オンラインカタログサイト)の活用方法について学びます。
◆第４回模擬商談 ：模擬商談をオンラインで個別に実施し、講師から講評を行います。
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